Додаток 2 

до Порядку надання грантів
  та умов проведення конкурсу 

підприємницьких ініціатив жителів
  Хмільницької міської територіальної громади
БІЗНЕС – ПЛАН
(примірний)

__________________________________________________________________ 

(назва проекту)

1. Вступ
Цей бізнес-план підготовлений  __________________________________________________________________________
(прізвище ,ім’я по-батькові) 

Адреса:___________________________________________________________________
Освіта:___________________________________________________________________ 
                 / закінчення навчального закладу, в якому році,  отримав кваліфікацію/
Трудова діяльність :

	Підприємство
	Посада


	Дата прийому,

звільнення

	
	
	

	
	
	

	
	
	


2. Резюме

Я,_________________________________________________________________________

( прізвище, ім’я по-батькові)

маю  наміри здійснювати підприємницьку діяльність у сфері: (необхідно вказати  галузь, в якій Ви плануєте працювати ). Для  того, щоб реалізувати свою бізнес-ідею маю обладнання: (дати перелік обладнання), досвід роботи (якщо є), власне приміщення (якщо потрібно) і т.д. Зареєструвавши підприємницьку діяльність, я зможу працювати надаючи послуги, здійснюючи виробництво певної продукції, вирощуючи тварин, рослини і т.д.

Здійснення даного проекту дасть можливість здійснювати підприємницьку діяльність, забезпечити себе та членів сім’ї роботою, створити нові робочі місця, а також збільшити можливості громадян на купівлю якісних  товарів та отримання якісних послуг. За рік діяльності планую отримати ________ грн. прибутку.   
3 . Продукт ( послуга).

Цей розділ повинен містити опис виробленої продукції, наданих послуг. Також необхідно вказати переваги виробленої продукції, наданих послуг основних конкурентів, їх сильні і слабкі сторони, переваги вашого товару, послуги.
4.Збут і маркетинг

Цей розділ має дуже важливе значення. Він дозволяє побачити, що чекає Ваш бізнес – успіх чи крах. Порівняйте свою ціну, якість, час реакції та рівень обслуговування з тим, що пропонують конкуренти. Яким буде мінімальний розмір замовлення. Як Ви зможете реалізовувати свою продукцію,  послугу клієнтам. Як довго плануєте займатись підприємницькою діяльністю. Який буде середній розмір кожної угоди. Чи будуть клієнти робити повторні замовлення , чи Вам прийдеться для кожної угоди шукати нового клієнта.
Проаналізувавши сукупно всі ці моменти, скажіть, якого місячного прибутку можна чекати.
5. Виробнича діяльність

Які виробничі потужності наявні і які необхідно закупити.  Місцезнаходження.  Власне приміщення чи оренда, площа, зручності. Які переваги і недоліки розташування приміщення. Вказати площу приміщення, наявність електропостачання, газопостачання, водопостачання.  
Які є засоби виробництва. (Якщо для здійснення діяльності вам необхідне обладнання, подайте його перелік та вартість.) 

	Перелік обладнання
	Кількість
	Загальна вартість



	
	
	

	
	
	


Опишіть, хто Ваші постачальники і як Ви їх обрали. Де Ви плануєте закуповувати сировину, матеріали, обладнання. Яким чином буде здійснюватись доставка до місця реалізації (власним транспортом чи орендованим).

5.1. Якщо ви плануєте здійснювати вирощування сільськогосподарських тварин, необхідно подати структуру раціону та вказати на наявність власної кормової бази. Крім того, потрібно вказати яку кількість кормів (по видах) планується придбати, щоб забезпечити потребу тварин у  поживних речовинах ( згідно норм годівлі).


5.2. Якщо ви плануєте зайнятись вирощуванням та реалізацію садових, ягідних та горіхоплідних культур,  необхідно зробити розрахунок витрат на придбання садівного матеріалу, витрати на підживлення, обробку від шкідників та інші витрати.
6. Кошторис проекту
Кошторис проекту повинен містити джерела фінансування: власні кошти (співфінансування) та грантові кошти.

Необхідно вказати заходи проекту та їх вартість для створення та розвитку підприємницької діяльності. Зроблена вами оцінка ризику покаже, чи потрібно вам передбачити додаткові джерела фінансування на випадок непередбачених обставин
Грантові кошти для створення та розвитку підприємницької ініціативи
	Витрати
	Сума, грн.

	Придбання обладнання, устаткування, комплектуючих
	

	Придбання сировини, матеріалів
	

	Придбання добрива, кормів
	

	
	

	РАЗОМ:
	


Співфінансування проекту для створення та розвитку підприємницької ініціативи
	Витрати
	Сума, грн.

	Комунальні послуги
	

	Транспортні витрати
	

	Заробітна плата найманих осіб
	

	Витрати на податки, збори
	

	Оренда/купівля приміщення
	

	
	

	РАЗОМ:
	


7. Розрахунок економічної ефективності та очікувані результати
Цей розділ повинен бути узагальнюючим, так як він обґрунтовує загальну потребу створюваного бізнесу в інвестиціях, визначає економічну ефективність підприємницького проекту.

Економічний розрахунок окупності на термін користування фінансовою підтримкою
	Найменування показника
	ВСЬОГО:
	в   т.ч.  в розрізі місяців

	
	
	VI
	VII
	VIII
	IX
	X
	XI

	1. Обсяг    реалізованої продукції
	
	
	
	
	
	
	

	2. Ціна одиниці продукції,

грн.
	
	
	
	
	
	
	

	3. Виручка від реалізації (грн.)
	
	
	
	
	
	
	

	4. Витрати всього (грн.):
	
	
	
	
	
	
	

	4.1.Сировина, матеріали, добрива, корма та інше
	
	
	
	
	
	
	

	4.2. Обладнання
	
	
	
	
	
	
	

	4.3. Транспортні витрати
	
	
	
	
	
	
	

	4.4. Витрати на облаштування та інші  
	
	
	
	
	
	
	

	5. Відрахування до бюджету
	
	
	
	
	
	
	

	6. Прибуток, що залишається в розпорядженні суб’єкта господарювання, грн.
	
	
	
	
	
	
	

	7.Термін окупності
	
	
	
	
	
	
	

	8.Створені робочі місця
	
	
	
	
	
	
	


8. Ризики, що можуть супроводжувати діяльність (зовнішні, внутрішні)
9. Забезпечення підприємницької діяльності впродовж наступних років.
П.І.Б. ____________________________      (підпис)
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